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Введение
Применение финансовой аренды (лизинга) в хозяйственной дея-

тельности в настоящее время является одним из наиболее быстрых и 
эффективных способов доступа малых и средних предприятий к про-
изводственной базе и основным средствам.

Лизинг – одна из форм аренды. В то же время договор финансовой 
аренды (лизинга) имеет существенные отличия от классического до-
говора аренды, прежде всего заключающиеся в количестве субъектов 
соответствующего правоотношения, а также в особенностях исполь-
зования предоставляемого в лизинг имущества, право собственности 
на которое может перейти к пользователю по результатам исполне-
ния условий договора.

В агропромышленном комплексе лизинг широко используется 
в качестве альтернативы купле-продаже (в частности, в кредит) для 
приобретения сельхозтоваропроизводителями сельскохозяйственной 
техники, высокотехнологичного животноводческого оборудования и 
высокопродуктивного племенного скота. Лизинг позволяет приобре-
сти необходимый товар в рассрочку.
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В сельском хозяйстве лизинг осуществляется, в основном, с уча-
стием государства. Указанный вид лизинга характеризуется тем, что 
лизингодателем является специализированная лизинговая компания, 
которой на осуществление лизинга сельхозтехники и племенного ско-
та ежегодно выделяются средства из федерального бюджета. Номен-
клатура продукции, закупаемой этой компанией для передачи в ли-
зинг, ежегодно утверждается Министерством сельского хозяйства РФ.

В данном методическом материале раскрыты понятие лизинга, 
права и обязанности сторон и порядок их взаимодействия в рамках 
лизинговых правоотношений. Лизинг выступает одним из инстру-
ментов, дополняющих возможности субъектов малого и среднего 
предпринимательства по приобретению имущества на основании 
купли-продажи, либо с использованием кредитных средств.
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Понятие, нормативно-правовая база
Лизинг – это финансовая услуга, с помощью которой физическое 

или юридическое лицо пользуется имуществом и зарабатывает на 
данном имуществе, а также может получить его в собственность.

Лизинг регулируется Федеральным законом «О финансовой аренде 
(лизинге)» от 29.10.1998 № 164-ФЗ и статьями 665 и 666 Гражданского 
кодекса РФ. Данные нормативные акты обеспечивают правомерность 
использования лизинга на территории РФ и защищают всех участни-
ков сделки.

Процесс построения лизинговых отношений заключается в следу-
ющем.

1. Лицо, желающее приобрести в пользование объект имущества в 
рамках договора лизинга (потенциальный лизингополучатель) обра-
щается в лизинговую компанию (к лизингодателю).

Лизинговыми компаниями являются коммерческие организации 
(в том числе нерезиденты Российской Федерации), выполняющие 
функции лизингодателей в соответствии с законодательством Рос-
сийской Федерации и со своими учредительными документами. Как 
правило, лизинговые компании являются структурными подразделе-
ниями банков либо аффилированы с ними.
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Органами государственной власти субъектов Российской Федерации 
могут создаваться региональные лизинговые компании, которые в со-
ответствии со статьей 15 Федерального закона от 24.07.2007 № 209-ФЗ 
«О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Фе-
дерации» относятся к организациям инфраструктуры поддержки субъ-
ектов малого и среднего предпринимательства, деятельность которых 
направлена на реализацию государственных программ (подпрограмм) 
Российской Федерации, государственных программ (подпрограмм) 
субъектов Российской Федерации, муниципальных программ (под-
программ), обеспечивающих условия для создания субъектов малого и 
среднего предпринимательства, и для оказания им поддержки.

2. Необходимое лизингополучателю имущество приобретается ли-
зингодателем по договору купли-продажи у третьего лица (продавца) 
и предоставляется лизингополучателю во владение или пользование 
(на праве аренды) на определенный срок.

По общему правилу (статья 665 ГК РФ, статья 2 закона о лизинге) 
выбор продавца осуществляется лизингополучателем. Вместе с тем, 
договором лизинга может быть предусмотрено, что выбор продавца и 
приобретаемого имущества осуществляется лизингодателем.

3. По договору лизинга лизингополучатель в течение срока дей-
ствия договора уплачивает лизингодателю лизинговые платежи. Ли-
зинговые платежи включают в себя (статья 28 закона о лизинге):

– затраты лизингодателя, связанные с приобретением и передачей 
предмета лизинга лизингополучателю (возврат вложенного лизинго-
дателем финансирования);

– затраты, связанные с оказанием других предусмотренных дого-
вором лизинга услуг;

– доход лизингодателя (плату за финансирование).
Обязательства лизингополучателя по уплате лизинговых плате-

жей наступают с момента начала использования лизингополучателем 
предмета лизинга, если иное не предусмотрено договором лизинга 
(пункт 3 статьи 28 закона о лизинге).

Согласно позиции, изложенной в постановлении пленума ВАС РФ 
от 14.03.2014 № 17 «Об отдельных вопросах, связанных с договором 
выкупного лизинга», в договоре выкупного лизинга имущественный 
интерес лизингодателя заключается в размещении и последующем 
возврате с прибылью денежных средств, а имущественный интерес 
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лизингополучателя – в приобретении предмета лизинга в собствен-
ность за счет средств, предоставленных лизингодателем, и при его 
содействии. Приобретение лизингодателем права собственности на 
предмет лизинга служит для него обеспечением обязательств лизин-
гополучателя по уплате установленных договором платежей, а также 
гарантией возврата вложенного.

При этом если внесенные лизингополучателем лизингодателю 
платежи (за исключением авансового) в совокупности со стоимостью 
возвращенного предмета лизинга превышают доказанную лизинго-
дателем сумму предоставленного лизингополучателю финансирова-
ния, платы за названное финансирование за время до фактического 
возврата этого финансирования, а также убытков и иных санкций, 
предусмотренных законом или договором (в том числе при просрочке 
уплаты лизинговых платежей), лизингополучатель вправе взыскать с 
лизингодателя соответствующую разницу.

4. При прекращении договора лизинга, в том числе по истечении 
срока его действия, и выплаты предусмотренных договором лизинго-
вых платежей имущество, являющееся предметом договора лизинга:

– либо переходит в собственность лизингополучателя (в этом слу-
чае в общую сумму договора лизинга включается выкупная цена пред-
мета лизинга);

– либо остается в собственности лизингодателя и подлежит воз-
врату ему в состоянии, в котором лизингополучатель его получил, с 
учетом нормального износа или износа, обусловленного договором 
лизинга (пункт 4 статьи 7 закона о лизинге).

Договор лизинга может предусматривать право лизингополучателя 
продлить срок лизинга с сохранением или изменением условий дого-
вора (пункт 7 статьи 15 закона о лизинге).

Здесь нужно отметить важные моменты:
– в рамках договора лизинга возможно заключение и иных со-

путствующих договоров, в том числе: договора страхования, догово-
ра о привлечении средств, договора залога, договора поручительства 
(пункт 2 статьи 15 закона о лизинге);

– договором лизинга может быть предусмотрено, что предмет ли-
зинга переходит в собственность лизингополучателя и до истечения 
срока договора лизинга – на условиях, предусмотренных соглашением 
сторон (пункт 1 статьи 19 закона о лизинге).
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Предмет и субъект лизинга
В договоре лизинга должны быть указаны данные, позволяющие 

определенно установить имущество, подлежащее передаче лизинго-
получателю в качестве предмета лизинга. При отсутствии этих дан-
ных в договоре лизинга условие о предмете, подлежащем передаче в 
лизинг, считается не согласованным сторонами, а договор лизинга не 
считается заключенным (пункт 3 статьи 15 закона о лизинге).

Таким образом, условие о предмете лизинга является единствен-
ным предусмотренным законом существенным условием такого до-
говора.

Предметом лизинга могут быть любые непотребляемые вещи, в 
том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, 
сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движи-
мое и недвижимое имущество (статья 666 ГК РФ).

Предмет лизинга является собственностью лизингодателя (пункт 1 
статьи 11 закона о лизинге).

Предметом лизинга не могут быть земельные участки и другие 
природные объекты, а также имущество, которое федеральными за-
конами запрещено для свободного обращения или для которого 
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установлен особый порядок обращения, за исключением продукции 
военного назначения, лизинг которой осуществляется в соответствии 
с международными договорами Российской Федерации, Федеральным 
законом от 19.07.1998 № 114-ФЗ «О военно-техническом сотрудниче-
стве Российской Федерации с иностранными государствами» в поряд-
ке, установленном президентом Российской Федерации, и технологи-
ческого оборудования иностранного производства, лизинг которого 
осуществляется в порядке, установленном президентом Российской 
Федерации (пункт 2 статьи 3 закона о лизинге).

Здесь необходимо отметить несколько моментов:
1) в соответствии со статьей 607 ГК РФ к непотребляемым вещам 

относятся вещи, которые не теряют своих натуральных свойств в про-
цессе их использования, то есть те вещи, которые в процессе исполь-
зования амортизируются (изнашиваются), но сохраняют при этом ка-
чества, определенные их функциональным предназначением;

2) лизингодатель, приобретая имущество для лизингополучателя, 
должен уведомить продавца о том, что имущество предназначено для 
передачи его в аренду определенному лицу (статья 667 ГК РФ);

3) риск случайной гибели или случайной порчи предмета лизинга 
переходит к лизингополучателю в момент передачи ему арендован-
ного имущества, если иное не предусмотрено договором (статья 669 
ГК РФ). При этом по общему правилу риск несоответствия предмета 
лизинга целям использования этого предмета по договору лизинга и 
связанные с этим убытки несет сторона, которая выбрала предмет ли-
зинга (пункт 3 статьи 22 закона о лизинге).

Имущество, являющееся предметом договора лизинга, передается 
продавцом непосредственно лизингополучателю в месте нахождения 
последнего, если иное не предусмотрено этим договором (пункт 1 ста-
тьи 668 ГК РФ).

Права на недвижимое имущество, которое передается в лизинг, 
подлежат государственной регистрации. Предметы лизинга, подлежа-
щие регистрации в государственных органах (транспортные средства, 
оборудование повышенной опасности и другие предметы лизинга), 
регистрируются по соглашению сторон на имя лизингодателя или ли-
зингополучателя (статья 20 закона о лизинге).
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Статьей 17 закона о лизинге установлен ряд базовых требований к 
порядку предоставления, использования и возврата предмета лизин-
га (при отсутствии в договоре лизинга условий, исключающих их при-
менение):

1) лизингодатель обязан предоставить лизингополучателю предмет 
лизинга в состоянии, соответствующем условиям договора лизинга и 
назначению имущества, со всеми его принадлежностями и со всеми 
документами (техническим паспортом и другими);

2) лизингополучатель за свой счет осуществляет техническое об-
служивание предмета лизинга и обеспечивает его сохранность, а так-
же осуществляет капитальный и текущий ремонт предмета лизинга;

3) если лизингополучатель не возвратил предмет лизинга или воз-
вратил его несвоевременно, лизингодатель вправе требовать внесения 
платежей за время просрочки и требовать возмещения причиненных 
в связи с этим убытков;

4) произведенные лизингополучателем отделимые улучшения 
предмета лизинга являются его собственностью. В то же время стои-
мость неотделимых улучшений подлежит возмещению лизингополу-
чателю только в случае, если он произвел их с письменного согласия 
лизингодателя.

Субъектами лизинговых отношений являются три стороны: лизин-
годатель, лизингополучатель и продавец предмета лизинга.

1. Лизингодатель – физическое или юридическое лицо, которое за 
счет привлеченных или собственных денежных средств приобретает 
в ходе реализации лизинговой сделки в собственность имущество и 
предоставляет его в качестве предмета лизинга лизингополучателю за 
определенную плату, на определенный срок и на определенных усло-
виях во временное владение и пользование с переходом и без перехо-
да лизингополучателю права собственности на предмет лизинга.

2. Лизингополучатель – физическое или юридическое лицо, кото-
рое в соответствие с договором лизинга обязано принять предмет ли-
зинга за определенную плату на определенный срок и на определен-
ных условиях во временное владение и в пользование в соответствие 
с договором лизинга.

3. Продавец  – физическое или юридическое лицо, которое в со-
ответствии с договором купли-продажи с лизингодателем продает 
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лизингодателю в обусловленный срок имущество, являющееся пред-
метом лизинга.

В соответствии с пунктом  2 статьи  4 закона о лизинге любой из 
субъектов лизинга может быть как резидентом, так и нерезидентом 
Российской Федерации.

На практике в большинстве случаев в лизинговых правоотношени-
ях предусматривается участие:

– кредитора – финансовой организации (банка), которая предостав-
ляет финансовые ресурсы лизингодателю для осуществления сделки;

– страховщика, обеспечивающего страхование объекта лизинга и 
ответственности лизингополучателя.

Гражданским законодательством предусмотрен ряд императивных 
норм, соблюдение которых обязательно для сторон лизинговых отно-
шений.

1. Ответственность продавца предмета лизинга. Распределение 
рисков между продавцом и сторонами договора лизинга. Продавец 
имущества, выступающего предметом лизинга, не является стороной 
договора лизинга. Вместе с тем ГК РФ установлены специальные меры 
ответственности продавца перед лизингополучателем, направленные 
на обеспечение и защиту его прав как непосредственного получателя 
имущества, приобретенного лизингодателем для передачи в лизинг 
(статья 670 ГК РФ):

– лизингополучатель вправе предъявлять непосредственно про-
давцу предмета лизинга требования, вытекающие из договора купли-
продажи, заключенного между продавцом и лизингодателем, в част-
ности, в отношении качества и комплектности имущества, сроков его 
поставки, и в других случаях ненадлежащего исполнения договора 
продавцом. При этом лизингополучатель имеет права и несет обязан-
ности, предусмотренные для покупателя, кроме права по своему же-
ланию расторгнуть договор купли-продажи и обязанности оплатить 
приобретенное имущество;

– риск невыполнения продавцом обязанностей по договору купли-
продажи предмета лизинга и связанные с этим убытки несет сторона 
договора лизинга, которая выбрала продавца, если иное не предусмо-
трено договором лизинга (пункт 2 статьи 22 закона о лизинге). В то 
же время для продавца имущества, являющегося предметом лизинга, 
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лизингодатель и лизингополучатель выступают как солидарные кре-
диторы, то есть любой из них вправе предъявить требования к про-
давцу, вытекающие из договора купли-продажи, в полном объеме 
(статья 326 ГК РФ);

– лизингодатель не отвечает перед лизингополучателем за выпол-
нение продавцом требований, вытекающих из договора купли-про-
дажи, кроме случаев, когда продавец выбран самим лизингодателем. 
В  последнем случае лизингополучатель вправе предъявлять требо-
вания, вытекающие из договора купли-продажи, как продавцу иму-
щества, так и лизингополучателю, которые несут солидарную ответ-
ственность.

2. Специальные права лизингодателя, минимизирующие его иму-
щественные и финансовые риски. К таким специальным правам ли-
зингодателя законом о лизинге отнесены:

– право лизингодателя распоряжаться предметом лизинга, в том 
числе изъять его из владения и пользования у лизингополучателя и 
расторгнуть договор в случаях и в порядке, которые предусмотре-
ны законодательством Российской Федерации и договором лизинга 
(пункт 3 статьи 11, пункт 6 статьи 15);

– право списать со счета лизингополучателя платежи по договору 
лизинга (в случае неперечисления лизингополучателем лизинговых 
платежей более двух раз подряд по истечении установленного дого-
вором лизинга срока платежа) путем направления в банк или иную 
кредитную организацию, в которых открыт счет лизингополучателя, 
распоряжения на списание с его счета денежных средств в пределах 
сумм просроченных лизинговых платежей (пункт 1 статьи 13);

– право уступить третьему лицу полностью или частично свои 
права по договору лизинга, а также в целях привлечения денежных 
средств использовать в качестве залога предмет лизинга, который бу-
дет приобретен в будущем по условиям договора лизинга (статья 18);

– право осуществлять инспектирование и контроль за соблюдени-
ем лизингополучателем условий договора лизинга и других сопут-
ствующих договоров, а также на финансовый контроль за деятельно-
стью лизингополучателя в той ее части, которая относится к предмету 
лизинга (статьи 37 и 38).



12      

Договор лизинга заключается в письменной форме, независимо от 
срока его действия (пункт 1 статьи 15 закона о лизинге).

Виды лизинга в хозяйственной практике
1. Финансовый лизинг – это наиболее распространенный, «класси-

ческий» вид лизинга. При финансовом лизинге имущество по дого-
вору передается лизингополучателю на срок, равный или несколько 
меньший его нормативного срока службы. Если сторонами выбран 
срок договора, меньший нормативного срока службы имущества, то 
в договоре указывается остаточная стоимость имущества на момент 
истечения срока договора. При финансовом лизинге право выбора 
имущества (объекта) договора, а также производителя (продавца), как 
правило, принадлежит лизингополучателю.

Данный вид лизинга характеризуется следующими основными 
чертами:

– невозможностью досрочного расторжения договора в течение ос-
новного срока аренды (если только сторонами не нарушены условия 
договора), т. е. срока, необходимого для возмещения расходов арен-
додателя;

– продолжительным периодом лизингового соглашения (обычно 
близким сроку службы объекта сделки).

Финансовый лизинг подразумевает три варианта прекращения до-
говора. Лизингополучатель может:

– купить (или выкупить) объект сделки по остаточной (а не по ры-
ночной) стоимости;

– заключить новый договор на меньший срок и по льготной ставке;
– вернуть объект сделки лизинговой компании.
2. Оперативный лизинг представляет собой арендные отношения, 

при которых расходы лизингодателя, связанные с приобретением и 
содержанием сдаваемого в аренду (лизинг) имущества, не покрыва-
ются арендными (лизинговыми) платежами в течение одного догово-
ра лизинга. При оперативном лизинге риск порчи или утери предмета 
аренды лежит, как правило, на арендодателе. Ставка арендных плате-
жей обычно выше, чем при финансовом лизинге.

По окончании оперативного лизингового договора арендатор име-
ет право:

– продлить срок договора на более выгодных условиях;
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– вернуть оборудование арендодателю;
– купить оборудование у арендодателя по рыночной стоимости.
При оперативном лизинге имущество приобретается арендода-

телем на свой страх и риск (т. е. без предварительного согласования 
с арендатором). По истечении предусмотренного договором срока и 
при выплате арендатором предусмотренной суммы арендных плате-
жей имущество возвращается лизингодателю. При этом арендатор не 
может требовать перехода права собственности на предмет аренды, 
т. е. в рамках договора оперативного лизинга имущество не переда-
ется в собственность арендатора. Это возможно при последующем за-
ключении договора купли-продажи.

Таким образом, при оперативном лизинге отношения сторон в 
большинстве случаев похожи на «классическую» аренду, с той лишь 
разницей, что передаваемое по договору оперативного лизинга иму-
щество было приобретено арендодателем специально для сдачи в 
аренду.

3. Возвратный лизинг представляет собой систему взаимосвязан-
ных соглашений, при которой организация, являющаяся собственни-
ком зданий, сооружений или оборудования, продает эту собственность 
лизинговой компании либо иному лицу с одновременным оформле-
нием соглашения о долгосрочной финансовой аренде (лизинге) своей 
бывшей собственности. Возвратный лизинг необходим прежде всего 
для тех хозяйствующих субъектов, которым срочно требуются значи-
тельные объемы оборотных средств. Особенностью такого вида ли-
зинга является то, что продавец (поставщик) предмета лизинга одно-
временно выступает лизингополучателем.

Особенности возвратного лизинга:
– оперативное получение свободных оборотных средств для фи-

нансирования долгосрочных проектов или развития новых направле-
ний бизнеса;

– сохранение возможности использования налоговых льгот для 
снижения выплат по налогу на прибыль в течение срока действия до-
говора лизинга;

– приобретение права собственности на имущество лизингополу-
чателем по окончании срока действия договора возвратного лизинга.
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Чем лизинг отличается от кредита – 
преимущества и недостатки

Ключевое отличие лизинга от кредита состоит в том, что при ли-
зинге клиент получает не деньги, а необходимое имущество (арендует 
его на срок действия договора). То есть если в кредитовании заемщик 
получает в пользование денежные средства для приобретения чего-то 
в собственность, то лизинг – это передача клиенту имущества во вре-
менное владение и пользование на условиях договора лизинга. После 
внесения последнего, так называемого выкупного платежа клиент мо-
жет переоформить право собственности на себя. По сути, лизинг – это 
аренда с возможностью выкупа имущества после выплаты всех обя-
зательных лизинговых платежей (такого права, к слову, нет в подпи-
ске, тоже являющейся арендой). В калькуляторе расчета лизинговых 
платежей заложена и амортизация имущества – если клиент решит 
выкупить предмет лизинга после окончания срока договора, то может 
сделать это за минимальную стоимость.

Впрочем, имущество выкупать не обязательно. Например, если 
речь идет про взятый в лизинг автомобиль, по истечению договора 
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лизинга попросту заключается следующий – на новое транспортное 
средство.

При заключении договора лизинга, т. е. еще на стадии коммерче-
ского предложения, стоит обращать внимание на следующие параме-
тры будущей сделки:

– первоначальный взнос (аванс) – сумма, которую вы готовы за-
платить за предстоящую аренду, чтобы снизить стоимость владения, а 
значит, минимизировать ежемесячную нагрузку на предприятие;

– срок лизинга – как правило, продолжительность действия догово-
ра лизинга варьируется в диапазоне 12–60 месяцев;

– общий размер выплат по лизинговой сделке – этот параметр ва-
жен, чтобы определить реальную стоимость предмета лизинга;

– общее удорожание имущества за период лизинга – важный пара-
метр будущей сделки, определяющий целесообразность финансиро-
вания в конкретной лизинговой компании;

– среднее удорожание за год  – высчитывается исходя из общего 
удорожания и нужно для определения ставки кредитования;

– вид графика платежей – еще один ключевой критерий лизинга 
как инструмента: только в нем можно выбрать удобный для вашего 
бизнеса график, исходя из особенностей отрасли и сезонности спроса.

Преимущества лизинга
1. Большая лояльность к клиенту. В отличие от кредита, пакет до-

кументов в лизинге зависит от запрашиваемой суммы финансирова-
ния. Для получения имущества в лизинг не нужно долго ждать: в той 
же экспресс-программе на рассмотрение заявки уходит менее двух 
часов, а договор заключается за сутки. Заемщику для получения ре-
зультата по кредитной заявке потребуется в несколько раз больше 
времени.

При принятии решения лизинговая компания менее скована, чем 
банк, ведь предмет лизинга находится в ее владении до окончания 
действия договора. Это значит, что лизинговая компания, профинан-
сировав сделку, ничем не рискует. Банки же, напротив, прицельно 
оценивают риски по жестким стандартам и требуют залог. В отличие 
от них, лизингодатель принимает решение, опираясь на фактиче-
ское состояние бизнеса клиента и точечно работая с каждым клиен-
том. С другой стороны, высокая кредитная нагрузка на предприятие 
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зачастую уже не позволяет ему обратиться за кредитом. Поэтому ли-
зинг (аренда) оказывается единственно возможным решением.

2. Индивидуальный и гибкий график платежей. Лизинговая компа-
ния может составить индивидуальный график платежей специально 
под каждого клиента. За счет этого лизингополучатель вносит лизин-
говые платежи в комфортные ему даты. Если же у клиента измени-
лась ситуация, график всегда можно изменить или скорректировать 
дополнительным соглашением. Заемщик, взявший кредит, вынужден 
вносить платежи по заранее заданному, шаблонному графику без уче-
та его пожеланий.

Индивидуальный график особенно актуален для клиентов, чей 
бизнес сопряжен с сезонностью – бизнесу сложнее обслуживать до-
говор лизинга в периоды низкого спроса на продукцию или услуги. 
В отличие от банков, которые не могут позволить себе подстроиться 
под каждого клиента и составляют шаблонные графики, лизинговые 
компании учитывают сезонность бизнеса и корректируют график в 
соответствии с ней.

Клиент, в зависимости от своего бизнеса, может выбрать наиболее 
удобный для него график выплат:

– оплата равными частями / аннуитетные платежи – доля процен-
тов в платежах в начале пользования договором лизинга больше, чем 
в конце. Сумма платежа при этом не меняется;

– убывающие платежи – чем ближе конец срока действия договора 
лизинга, тем существенней уменьшается сумма ежемесячного плате-
жа и размер уплачиваемых процентов. Это подходит клиентам, кото-
рые хотят выкупить имущество и собрать сумму для выкупного пла-
тежа;

– ступенчатые выплаты – похожи на убывающие, только в данном 
случае нагрузка снижается ступенчато;

– индивидуальные дегрессии – тип убывающих платежей, которые 
составляют под потребности каждого клиента. За счет этого суммы 
платежей отличаются в зависимости от периода договора;

– сезонный график – график, при котором выплаты адаптируются 
под особенности бизнеса клиента, учитывая пики и падения его до-
ходности.
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3. Сниженные/отсутствующие требования по дополнительному 
обеспечению. При оформлении кредита банки требуют от заемщиков 
ликвидное обеспечение в качестве имущественного залога. Напри-
мер, недвижимость, землю, ценные бумаги. В случае с автокредито-
ванием обеспечительной мерой является кредитуемый автомобиль, 
который находится в залоге у банка до полного погашения займа. 
Если же клиент заключает договор лизинга, то риски лизинговой 
компании обеспечит сам предмет лизинга, который останется у нее 
в собственности до конца действия договора. Поэтому для большин-
ства лизинговых сделок от клиента не требуют дополнительного обе-
спечения.

Это дает возможность клиентам взять транспорт в лизинг, ничем 
не обеспечивая платежи. Например, при лизинге бизнесу не нужно 
иметь собственное автохозяйство, которое банки затребовали бы в 
качестве залога.

4. Свобода предмета лизинга от претензий кредиторов. Предмет 
лизинга остается на балансе лизинговой компании вплоть до истече-
ния срока договора лизинга. Это обеспечивает клиенту защиту от аре-
ста имущества или его изъятия кредиторами в случае экономических 
споров. Вне зависимости от ситуации, лизингополучатель может бес-
препятственно пользоваться имуществом и получать прибыль от его 
использования. Это является бесспорным плюсом лизинга для юриди-
ческих лиц и индивидуальных предпринимателей.

5. Ускоренная амортизация имущества. Возможность применить 
механизм ускоренной амортизации (с коэффициентом до 3) позволя-
ет уменьшить налог на имущество. Этот метод актуален, если есть по-
требность максимально быстро списать стоимость объекта. Ускорен-
ная амортизация способствует списанию трат, связанных с покупкой 
предмета лизинга с учетом нагрузки на внеоборотные активы. Меха-
низм ускоренной амортизации подходит лизингополучателям, кото-
рые являются плательщиками НДС. Он обеспечивает:

– снижение налога на собственность по предмету лизинга;
– снижение налога на прибыль во время действия лизингового до-

говора;
– возможность выкупить предмет лизинга по окончании договора 

по минимальной остаточной стоимости.
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За счет ускоренной амортизации имущества клиент может вос-
пользоваться вышеперечисленными преимуществами и оптимизиро-
вать свою налоговую нагрузку.

6. Отнесение лизинговых платежей на затраты. Получая кредит в 
банке, клиент должен учитывать, что источником погашения суммы 
кредита частично является начисляемая амортизация. Это значит, 
что недостающие выплаты необходимо производить за счет других 
источников. В  отличие от кредита, лизинговые платежи в полном 
объеме относятся на затраты, что позволяет уменьшить налог на 
прибыль.

7. Дополнительные услуги в лизинге: включение их стоимости в до-
говор. Лизинговая компания должна оплачивать налог на имущество, 
которое отпускает в лизинг, ведь оно по-прежнему остается у нее на 
балансе. То же самое справедливо, если автомобиль, взятый в лизинг, 
зарегистрирован в ГИБДД на лизингодателя – компания платит транс-
портный налог. Эти выплаты можно равномерно включить в общие 
лизинговые платежи, что позволяет разбить разовую и довольно боль-
шую сумму выплат на весь срок договора лизинга. Такая возможность 
обеспечивает снижение нагрузки на бюджет лизингополучателя и со-
храняет оборотные средства.

В общие лизинговые платежи можно включить следующие расхо-
ды:

– на страховку;
– на автопомощь на дорогах;
– на юридическое сопровождение;
– на шиномонтаж и хранение сезонной резины.
Сами по себе отдельно все они обходятся немало, однако разбить 

их стоимость на несколько лет – решение, которое может оказаться 
вполне резонным. Так у клиента появляется возможность разово вно-
сить единый платеж, который учитывает все расходы, избавляет кли-
ента от необходимости осуществлять несколько периодических пла-
тежей в разные инстанции и компании. Например, эта форма оплаты 
удобна для лизингополучателей, которые являются плательщиками 
НДС – в этом случае налоговые начисления будут представлены к за-
чету, и клиент получит возможность возместить сумму дополнитель-
ного платежа в счет предстоящих выплат.
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8. Получение лучших условий на приобретение. В некоторых слу-
чаях приобрести автомобиль в лизинг выгоднее, чем даже купить его 
в салоне за наличные. Лизинговая компания – оптовый клиент для 
поставщиков техники, сделки с которыми заключаются на значи-
тельные суммы. Поэтому поставщики стремятся предложить лизин-
говой компании лучшие условия, продавая имущество со скидкой. 
Это отражается на конечном клиенте – лизингополучателе, который 
таким образом может приобрести в лизинг автомобиль с нулевым 
удорожанием.

Кроме того, клиент может взять в лизинг б/у автомобиль – транс-
портные средства, бывшие в эксплуатации, уже стали полноценным 
предметом лизинга. Это уравнивает возможности клиента при выбо-
ре между лизингом и кредитом.

Наконец, можно взять автомобиль в лизинг, используя программу 
трейд-ин. Для клиента обязателен авансовый платеж, который со-
ставляет от 0% до 49% от суммы имущества. Это может стать пробле-
мой для бизнеса, средства которого не выходят из оборота, особенно 
если речь идет о приобретении нескольких автомобилей. В этом слу-
чае аванс можно перекрыть уже имеющимся у клиента автомобилем. 
Нужно просто оценить его в автосалоне и засчитать средства (или их 
часть) от его продажи в качестве аванса к договору лизинга.

9. Возврат НДС. Сделка лизинга подлежит обложению НДС, кото-
рый клиент может вернуть в качестве вычета на общих основаниях. 
Наиболее часто встречается классический возврат/перезачет НДС: 
если исходящий НДС больше входящего, лизингодатель осуществил 
переплату в бюджет, которую вправе вернуть.

Это серьезная экономия для клиента. Учитывая, что лизинговое 
финансирование, как правило, осуществляется в крупных размерах, 
возврат НДС ощутимо снизит налоговую нагрузку.

10. Экспертиза сотрудников. При заключении договора лизинга со-
трудники лизинговой компании берут на себя все вопросы, связанные 
с реализацией сделки. Они договариваются с поставщиками на луч-
шие условия, оформляют автостраховку, ставят автомобиль на учет и 
контролируют весь процесс. Большой опыт, экспертные знания и де-
ловые связи сотрудников помогают лизингополучателю не заботиться 
об организационных деталях.
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Вместе с тем особенности лизинга, как и любого другого финан-
сового инструмента, для кого-то могут оказаться и недостатками. 
При выборе способа привлечения финансирования стоит иметь их 
в виду.

Недостатки лизинга
1. Собственник имущества – лизинговая компания. Лизингополу-

чатель может использовать предмет лизинга согласно условиям ли-
зингового договора. Клиент в лизинге пользуется имуществом, но не 
распоряжается им. Любые действия в отношении предмета лизинга 
должны быть согласованы с лизингодателем.

Например, клиент не может перекрасить автомобиль, изменить 
место его эксплуатации или поменять запчасти без подтверждения 
со стороны лизинговой компании. Также исключена возможность ис-
пользовать автомобиль в качестве залога для получения кредита, по-
тому что клиент не является собственником имущества.

Если лизингополучатель нарушил условия эксплуатации, лизин-
говая компания имеет право изъять предмет лизинга или наложить 
штрафы и пени.

2. Предмет лизинга может стать кредитным залогом. На такое дей-
ствие имеет право только фактический собственник имущества – ли-
зинговая компания. При этом денежные средства могут быть получе-
ны под любые цели. В случае, если лизинговая компания окажется не 
в состоянии удовлетворить требования кредиторов, они вправе обра-
титься в суд и изъять лизинговое имущество.

Это обстоятельство может осложнить пользование имуществом, 
даже несмотря на то, что у клиента на руках – лизинговый договор 
и формальное право пользования. Данный минус лизинга обусловлен 
вопросами к надежности самой лизинговой компании, поэтому очень 
важно на этапе подготовки к сделке финансовой аренды тщательно 
изучить текущее состояние дел лизингодателя. Для снижения рисков 
стоит рассмотреть компании с именем, которые находятся в периме-
тре финансового холдинга или крупного банка.

3. Лизинговые платежи облагаются НДС. Как мы уже говорили 
выше, платежи по лизингу в полной мере облагаются НДС. Это не-
выгодно, если лизингополучатель не является плательщиком НДС – 
налог увеличивает общие затраты по договору лизинга. Например, 
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клиент использует упрощенную систему налогообложения (УСН) или 
является физическим лицом – в этом случае кредит, вероятнее всего, 
действительно будет оптимальнее лизинга.

Лизинг – это удобный и эффективный инструмент финансирова-
ния, благодаря которому бизнес может получить в пользование не-
обходимое имущество. Он имеет свои особенности, плюсы и минусы, 
которые для каждого клиента могут иметь разное значение.
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Лизинг в агропромышленном секторе
Проблемы, связанные с обновлением материально-технической 

базы, все еще достаточно остро стоят перед компаниями – предста-
вителями агропромышленного сектора. Не обладая достаточным объ-
емом собственных средств, предприятия зачастую используют лизинг.

Однако стоит отметить, что сельское хозяйство по структуре ли-
зингополучателей относится многими лизинговыми компаниями к 
группе повышенного риска, и взять на условиях финансового лизинга 
сельскохозяйственное оборудование, технику, целый комплекс и тем 
более животных имеют возможность далеко не все компании.

В 2022 году ситуация на рынке сельхозтехники усложнилась. Теку-
щий период стал временем резкого удорожания аграрных машин с од-
новременным сокращением предложения при повышенном спросе, в 
связи с чем выросла потребность в лизинговых услугах.

На фоне текущих макроэкономических событий российский рынок 
лизинга переживает не лучшие времена. Однако его объем оценивает-
ся более чем в 2 трлн рублей ежегодно, при этом сектор лизинга сель-
скохозяйственной техники из года в год показывает стабильный рост.
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Главное, что хотелось бы отметить, что российские аграрии в 2023 
году смогут сохранить доступ к льготному лизингу сельскохозяйствен-
ной техники. На эти цели правительством Российской Федерации 
было решено направить дополнительные бюджетные инвестиции – 10 
млрд рублей. Выделенные средства поступят в уставный капитал ком-
пании «Росагролизинг» – она является одним из основных поставщи-
ков техники для отечественного агропрома. Бюджетные инвестиции 
позволят отечественным сельхозтоваропроизводителям получить не 
менее 1,7 тыс. единиц сельхозтехники на льготных условиях.

Заключение
Принимая во внимание вышесказанное, хочется отметить, что ли-

зинг – это эффективный инструмент поддержки и стимулирования раз-
вития субъектов малого и среднего предпринимательства, в том числе в 
агропромышленном секторе экономики Российской Федерации.

Из приведенной информации можно сделать вывод, что преиму-
щества применения лизинга проявляются прежде всего в сравнении с 
условиями приобретения имущества по договору купли-продажи или 
с использованием привлеченных (кредитных) средств. К таким пре-
имуществам, в частности, относятся:

– менее жесткие требования, предъявляемые лизинговой компани-
ей к потенциальному лизингополучателю, в сравнении с требованиями, 
предъявляемыми кредитными организациями к получателям кредитов;

– отсутствие необходимости обеспечения лизинговых обязательств 
(залога), поскольку у лизингодателя сохраняется право собственности 
на объект имущества, который может быть изъят у лизингополучателя 
в случае неисполнения условий соответствующего договора;

– возможность использования средств, которые могли бы быть за-
трачены на приобретение объекта имущества в рамках договора куп-
ли-продажи, для иных целей предпринимателя.

Кроме того, применение лизинга является выгодным для лизинго-
получателя в части снижения его налогооблагаемой базы. В соответ-
ствии с подпунктом  1 пункта  2 ст.  259.3 НК  РФ, организация, амор-
тизирующая лизинговое имущество, вправе применять к основной 
норме амортизации специальный коэффициент, но не выше  3, что 
позволяет уменьшить налогооблагаемую базу по налогу на прибыль.



24      

Список информационных источников
1. Лизинг как эффективный инструмент приобретения субъектами малого и 

среднего предпринимательства производственных средств. [Электронный ресурс] 
// Министерство экономического развития Рязанской области: сайт. URL: https://
mineconom.ryazangov.ru/upload/iblock/389/Lizing-kak-effektivnyy-instrument-
priobreteniya-subektami-MSP-proizvodstvennykh-sredstv_.pdf (дата обращения 
24.04.2023).

2. Лизинг в сельском хозяйстве. [Электронный ресурс] // Центр развития АПК 
РД: сайт. URL: https://agro-dag.ru/lizing (дата обращения 24.04.2023).

3. Отличие лизинга от кредита. [Электронный ресурс] // Газпромбанк Автоли-
зинг: сайт. URL: https://autogpbl.ru/about-leasing/teoriya-lizinga/otlichie-lizinga-ot-
kredita (дата обращения 24.04.2023).

4. Гусев А.А. Эффективность лизинга на предприятиях агропромышленного 
сектора в условиях сезонности деловой активности. [Электронный ресурс] // Пер-
вое экономическое издательство: сайт. URL: https://1economic.ru/lib/112147 (дата 
обращения 24.04.2023).

5. Антипова Т. Лизинг будущего. [Электронный ресурс] // Агробизнес: сайт. 
URL: https://agbz.ru/interviews/lizing-budushchego (дата обращения 24.04.2023).



ГОСУДАРСТВЕННОЕ БЮДЖЕТНОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ 
ДОПОЛНИТЕЛЬНОГО ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО ОБРАЗОВАНИЯ

ГБУ ДПО «Самара – АРИС» – единственная в регионе организация, ока-
зывающая на регулярной основе информационно-консультационные и об-
разовательные услуги сельхозтоваропроизводителям всех форм собствен-
ности, а также органам управления АПК районного уровня.

Основные виды услуг и работ:
 � информационно-консультационные услуги в сфере АПК;
 � образовательные услуги (в рамках дополнительного профобразования);
 � организация и проведение семинаров, дней поля, совещаний, конферен-
ций, мастер-классов, бизнес-тренингов;

 � разработка долгосрочных и краткосрочных программ развития агропред-
приятий;

 � организация опытно-демонстрационных площадок на базе передовых, ин-
новационно ориентированных агропредприятий и фермерских хозяйств;

 � разработка бизнес-планов и технико-экономических обоснований;
 � оформление пакета документов для участия в конкурсах на получение 
грантов для начинающих фермеров и владельцев семейных животновод-
ческих ферм;

 � помощь при подготовке необходимых документов для заключения догово-
ров финансовой аренды (лизинга) с АО «Росагролизинг» на поставку сель-
скохозяйственной техники, оборудования и животных;

 � мониторинг цен на основные виды сельскохозяйственной и продоволь-
ственной продукции;

 � выпуск ежемесячного журнала «Агро-Информ»;
 � информационная и техническая поддержка официального сайта Минсель-
хозпрода Самарской области и сопровождение собственного сайта;

 � подготовка, тиражирование и распространение отраслевых баз данных, ин-
формационных изданий, научно-технологических фильмов;

 � организационная и информационная поддержка региональных отраслевых 
союзов, ассоциаций и гильдий в региональном АПК.

Информационно-технологические ресурсы:
 � ежемесячный журнал «Агро-Информ»;
 � веб-сайты: mcx.samregion.ru и agro-inform.ru;
 � видеостудия полного цикла;
 � мини-типография.



Подразделения ГБУ ДПО «Самара – АРИС»
Отдел повышения квалификации кадров для АПК 
и сельскохозяйственного консультирования
Начальник отдела – Прокопьева Наталья Сергеевна;
446250, пгт Безенчук, ул. Тимирязева, 45;
тел/факс: (846-76) 2-16-07 приемная, (846-76) 2-38-92, 
моб. тел. 8-927-265-92-91; e-mail: bezen-aris@yandex.ru.

Отдел содействия развитию сельскохозяйственной кооперации
Начальник отдела – Якубенко Павел Евгеньевич;
443109, г. Самара, ул. Металлургическая, 92;
тел.: (846) 207-95-60; e-mail: samara-aris@mail.ru.

Межрайонные информационно-консультационные центры

МИКЦ «Сызранский»
Ведущий профконсультант – Лабзина Светлана Юрьевна;
446026, г. Сызрань, ул. Володарского, 62а, к. 15;
тел/факс: (8464) 33-33-64; e-mail: mikc_zapad@mail.ru.

МИКЦ «Большеглушицкий»
Ведущий профконсультант – Ракитин Алексей Владимирович;
446180, с. Большая Глушица, ул. Пугачевская, 1;
тел/факс: (846-73) 2-40-99; e-mail: aris-73@yandex.ru.

443109, г. Самара, ул. Металлургическая, 92 
Тел/факс (846) 207-95-65  

e-mail: samara-aris@mail.ru, сайт: agro-inform.ru 

КОНТАКТЫ
Директор – Галиев Ильдар Рафаильевич; 
443109, г. Самара, ул. Металлургическая, 92;
тел. (846) 207-95-65; e-mail: samara-aris@mail.ru.
Заместитель директора – Галиева Оксана Игоревна;
446250, пгт Безенчук, ул. Тимирязева, 45; 
тел. (846-76) 2-16-07; e-mail: bezen-aris@yandex.ru.
Заместитель директора – Никитина Ольга Ивановна;
443532, Волжский р-н, п. Верхняя Подстепновка, ул. Специалистов, 18; 
тел. (846) 377-55-89; е-mail: ukkem-1@yandex.ru


